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以卓越的技术和优质的服务，深耕教育信

息化、助力职业教育发展，构建智慧校

园、智慧企业、智慧园区。
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企业精神

龙舟系情，粽叶裹你！

艾蒿⼀束，飘幸福清⾹，绕着你；⾹粽⼀串，携甜蜜相伴，围着你；⾹囊⼀个，表情意万千，粘着你；⻰⾈⼀蒿

⼀束，飘幸福清⾹，绕着你；⾹粽⼀串，携甜蜜相伴，围着你；⾹囊⼀个，表情意万千，粘着你；⻰⾈⼀盏，载顺利

清⻛，念着你。

五⽉五是端午，卡德智能特意准备了端午礼盒与卡德⼈⼀同庆祝佳节。沉甸甸的礼盒承载着满满的祝福，愿每⼀

个⼈，⽣活⾥“粽”有幸福和甜蜜，“粽”有情意和顺利！

6⽉23⽇下午时分，贴⼼的⾏政⼩姐姐将礼盒整整⻬⻬地排列在会议室⾥，⼀眼望去，粽⼦礼盒和坚果礼盒⼀⿊

⼀⽩相得益彰，散发着诱⼈的⽓息，仿佛在说：“快带我回家~”

除了每年端午必备的粽⼦礼盒外，今年的新宠——美味⼜健康的坚果礼盒也受到同事们的⻘睐。

显然⼤家对这种传统与时尚融合的搭配⽅式⾮常满意，领取到端午礼盒的⼩伙伴脸上洋溢着快乐的笑容，愉悦的

情绪感染着每⼀个⼈。

�对卡德智能来说，与公司共同进退、不离不弃的员⼯就是最⼤的财富。他们⽤⾃⾝的⼒量⼀直为卡德的发展添砖

加⽡。在即将到来的中秋佳节，祝全体卡德⼈中秋快乐，也祝⼀直以来⽀持卡德智能的各位⼯作顺利，阖家欢乐！

七夕节 ▏卡德七夕福利来袭，可能不需要蓝朋友了！

是不是

2020年，⼀场突如其来的疫情打乱了所有⾏业的步伐。复杂多变的国际环境、剧烈动荡的全球经济格
局，这场没有硝烟的战役给⼈们的⼯作和⽣活带来了前所未有的改变。线下实体店惨淡经营，餐饮承受着
巨⼤的损失，屠宰场和活禽交易市场关闭；企业复不了⼯，学校开不了学，有的⾏业迎来“⼤洗牌”，有
的⾏业甚或⾯临淘汰。

⼀⽯激起千层浪，⾯对疫情，卡德智能以空杯、归零⼼态进⼊紧锣密⿎的攻坚状态，⼀⼿抓疫情防
控，⼀⼿抓企业发展。

丘吉尔说过——“不要浪费⼀场好危机”。危机也是⼀种新的契机，谁的反应速度快，谁就能活下
去。疫情期间，公司上下⼀⼼，积极调整⼼态、转变观念，⼀切以公司⽣存为⾸要⽬标，调整⼯作模式，
采取线上办公和阶梯性复⼯⽅式，同⾈共济、共度难关，共同迎接疫情对团队和企业⽂化的淬炼。

把成败留给过去，把精⼒⽤在当下，把⽬光投向未来。疫情当前，公司总经理从市场环境、技术发
展、业务⽅向等⽅⾯进⾏深度分析和反思总结，邀请⾏业专家、政府领导及学校专家到公司指导交流，聚
焦⾏业痛点、汇焦物联⽹产业发展⽅向，重新审视公司定位，厚积薄发，从传统⼀卡通整体解决⽅案提供
商向智慧物联⽹数据采集服务商发展，通过物联⽹数据从来源端采集、传输、存储、应⽤和分析，为智慧
校园、智慧政企及园区提供⼈物数据画像，实现数据赋能。

�“千⾥之⾏，始于⾜下；九层之台，起于垒⼟。”卡德智能10余年来在智慧校园建设中的厚积沉淀及
深植⼼底的教育情怀，搭乘着现代职业教育改⾰春⻛，重装上阵，积极参与职业教育、深化产教融合，打
造物联⽹智慧教育品牌，专注于物联⽹相关专业群⼈才培养⽅案、专业建设、学⽣就业、实验实训设备及
教学资源等职教体系新⽣态解决⽅案的建设。同时，卡德智能与川投信产、中移物联⽹等⼤型国企、央企
建⽴⻓期稳定的战略合作关系，打造⾃有⽣态链；携⽣态链合作伙伴乘⻛破浪，深度融⼊教育信息化产业
⽣态圈，打造建⽴⾃有⽣态链原则。

历史赋予我们的使命是充满艰⾟的，未来的道路也必定困难重重。我们“改头换⾯”但“初⼼不
变”，在公司新思想、新⽅向、新愿景的指引下，只要我们上下同⼼、坚定信念，沿着公司既定的⽅向⼀
往⽆前，必将到达胜利的彼岸。
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姓名：王丹
部⻔：产品服务部
座右铭：⽬标不是都能达到的，
但它可以作为瞄准点。

姓名：许洋
部⻔：产品服务部
座右铭：反省不是去后悔,
是为前进铺路。

姓名：杨川
部⻔：⼯程项⽬部
座右铭：做事⼤事讲原则,
�⼩事讲感情。
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售前工程师  周春

信息系统安全等级保护备案证明

疫情筛查防控⼀体化解决⽅案荣获2020年优秀案例奖河⻢校园V2.0软件著作权 智能消费终端嵌⼊式程序V5.0

2020年6-8⽉,我司荣获河⻢校园V2.0软件著作
权证书、智能消费终端嵌⼊式程序V5.0、信息
系统安全等级保护备案证明、2020疫情筛查
防控⼀体化解决⽅案优秀案例奖,这不仅仅是
卡德智能研发团队取得的科研成果，同时也是
卡德智能每⼀位员⼯的⾟勤付出，更是卡德智
能2020年⾸发战舰的第⼀棒。卡德智能团队
将更加激流勇进、科技创新，实现更多的科技
成果转化。
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公司⻓期致⼒于智慧校园建设，经过10余年的发展和沉淀，在教育信息化建设⽅⾯积累了丰富的实战经验和资源，在课

程置换、专业共建、现代学徒制、双师型培养机制及共建实验实训基地等产教融合⽅⾯，形成了较为完善和成熟的联合办学
体系。

2020年，公司先后与多名职业院校签订了校企合作协议，深度参与产教融合。

四川偕行道生商务咨询有限公司

为充分发挥⾼层次教育为社会、⾏业和企业服务的功能，加快打造具有物联⽹⾼⽔平的培训教育
体系，培养更多具有良好专业知识的⾼素质⼈才，提升教育培训质量，促进校企之间的沟通交流，通
过强强合作全⼒推动物联⽹⼈才培养，探索校企合作的⻓效机制。今年3⽉公司与偕⾏道⽣签订《战略
合作协议》，共建产业学院。此次成功签约，是卡德智能教育品牌发展历程中的⼀个重要⾥程碑。

遂宁职业技术学院

今年5⽉遂宁市职业技术学校到我司实地交流调研。此次交流调研，明确了学校与企业的双⽅需
求，为校企双⽅进⼀步多层次合作提供了更多发展空间，实现共同培养物联⽹发展需要的⼈才提供了
新的契机。

成都工业职业技术学院

今年7⽉成都⼯业职业技术学院教务处处⻓曾宝国、信息⼯程学院院⻓袁继敏、信息中⼼主任/博
⼠李尚勇⼀⾏莅临我司开展产教融合调研，双⽅就产教融合模式进⾏了深⼊的探讨，希望在新形势、
新政策的引导下，以产教融合为切⼊点，为职业教育健康发展履⾏责任，为企业谋求新的发展，为学
校教学提供全⾯⽀撑，促进校企双⽅共同成⻓、共同进步。

四川信息职业技术学院

四川信息职业技术学院（简称：川信）作为我省信息产业⾼技能⼈才培养的重要基地，开设了应
⽤电⼦技术、软件技术、物联⽹应⽤技术等专业，公司⻓期与川信保持着紧密的技术交流与合作。今
年4⽉，我司与川信共建的物联⽹实验实训平台正式投⼊使⽤，该实训室打造了智慧通道、智慧停⻋、
智慧农业、智慧医疗、智慧图书、智慧宿舍、智慧商业等诸多应⽤场景，为学⽣实训、学校教学提供
了真实的场景式服务。8⽉，我司与川信就实践教学、师资培训、⼈才培养、产品研发、项⽬申报等⽅
⾯的深化落地进⾏了深度交流，并签订了《科研合作协议》。

内江职业技术学院

今年8⽉内江职业技术学院党委书记任孝勇，副院⻓谢婧、周健等⼀⾏莅临我司交流考察，双⽅
就产教融合相关内容进⾏了深⼊的交流与探讨。通过此次会议的沟通交流，进⼀步加深了双⽅的了
解，明确了双⽅的需求和合作思路，为接下来产教融合落地奠定了坚实的基础。

未来，由成都卡德智能科技有限公司和成都⽆线⻰通讯科技有限公司共同打造的物联⽹智慧校园
品牌——“卡德教育”，将以智慧⼀卡通、通⽤物联⽹平台为重点突破，从现代职业教育需求和痛点
⼊⼿，通过多元数据融合与分析，全⽣态链资源整合与优选，在教育信息化建设及物联⽹相关专业群
⼈才培养⽅案、专业建设、教学资源、学⽣就业、实验实训设备等⽅⾯打造集“产、学、研、⽤、服”为⼀体的现代职教体
系新⽣态。

2020年是我在卡德的第四个年头，回⾸过去的四年，内⼼不禁感慨万千。这四年对我来说是特别难忘的四年——从学

⽣到职场⼈⾝份的转变，从职场⼩⽩到专业技能有明显提升的公司技术⼈员。细细回⾸，这期间⾛过的每⼀步路都算数，虽

然没有轰轰烈烈的成绩与战果，但也算是经历了⼀些不平凡的考验与磨砺。在公司领导、前辈的带领下和热⼼同事的帮助

下，我从售后服务⾛到了售前⽀撑岗，现对两个岗位的收获与⼤家⼀起分享。

作为公司的售后服务⼈员，服务态度和⾃⼰的⾔⾏举⽌都影响着公司的形象和声誉。说出去的每⼀句话、处理的每⼀个

售后咨询和问题，代表的不再是个⼈，⽽是公司形象的宣导，所以在⼯作中要时刻注意⾃⼰的服务态度和服务⽅式。专业技

能是⼀个售后⼯作⼈员必须具备的最基本条件；有求必应，专业、规范是我们的服务标准；让客⼾满意是售后服务⼈员的⼯

作宗旨和⽬标。做好⼀件事很容易，难的是重复做好⼀件事，售后服务⼯作也是⼀样，做好⼀次服务容易，难的是坚持不断

的做好每⼀次服务，要想成为⼀名优秀的售后服务⼈员不仅要提⾼⾃⼰的专业技能，还要严于律⼰、具备强烈的责任⼼和耐

⼼。

相较于售后服务⼯作，售前⾸先必须是公司技术能⼒的代表，我理解的售前是专注技术的销售。在客⼾眼中，售前⼈员

是公司技术的代表，售前将客⼾需求与公司技术进⾏有机结合，为客⼾提供整体解决⽅案，向客⼾展⽰公司技术实⼒、配合

业务⼈员将客⼾需求转化为具体合作，也为后期项⽬实施提供指导和帮助。其次，售前⼈员是技术型销售，业务⼈员是商务

型销售，他们没有本质的区别，都是销售，只是在⾯向客⼾时的分⼯不同，售前作为技术型销售要说服客⼾，同样也要为公

司创造利润，针对客⼾的需求提供有针对性的技术解决⽅案，还要为客⼾提供技术发展和技术应⽤咨询。所以，售前⼯作要

求具备技术和销售两⽅⾯的能⼒，但是⼀个⼈⼀般不可能具有这么全⽅位的知识与技能，因此，对于⼤型⽅案，为了深⼊了

解客⼾需求，展⽰公司实⼒，常常需要销售、售前和技术部⻔的配合来共同完成。


	页 1
	页 2

